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DIJO QUE OPERACI()N SE HA V1§T0 AFECTADA POR PRECIO DE COBI}E Y BAJO DOLAR
Luksic admite preocupacién por drea
de tubos y planchas de Madeco

& El empresario explicé
que estan analizando 1a
rentabilidad de esta 4rea
¥ que una alternativa es
detener temporalmente
las operaciones. Por el
contrario, evaluo bien el
desempernio de alusa.

Preocupado se manifesté
Guillermo Luksic por la rentabili-
dad del drea de tubos y planchas
de cobre de la compafiia Madeco,
comparifa que €] preside. El empre-
sario explicé que estdn revisando
el desempeiio de este segmento de
negocios, pues indicd que éste ha
visto afectado por el alto precio del
cobre, que esuna de sus principales
materias primas. También manifests
que esta drea se ha visto impactada-
porla cafda del tipo de cambio, pues
afecta sus envios.

“Es una operacién que estamos
revisando ¥ que continuaremos
analizando en el corto plazo porque
lamentablemente como los precios
del cobre estdn altos, en el caso de
la fabricacién y venta de tubos y
planchas, lo hace menos competiti-
vo, frente alos productos sustitatos,
como los tubos de pléstico”

iz

I*Aléfiarid._ro Ferreiro i “dfeéa _al dll‘ecto no

las AFP enJa mesa directiva de la compaifa y que implicé fjue uno de'los’

- representantes del Grilpo Luksie sali del directorio., - .- - .
ngresaron en Tepresentacion de las instituciones -
- previsionales fueton el ex ministro de Economia; AlejandroFerreiro,y . *

Tras la volacin, quienes ingre

- Augusto Iglesias, socio de PrimAmérica Consultores, iientras el director.
 de los Luksic que dejé la mesa fue Felipe doannon. - - Co

U_rio deTos. puntos que zanjaron ayer los acéiignié_.té;s,;d'e Madeco en la jilhi(a,' |
realizada ayer, fue Ia designacion del nuevo director que representarda © .

JULI0 CASTRO

B Guillermo Luksic
comentd que

N estaba satisfacho
con el desempefio y
la recuperacion que
Madeco ha exhibido
en los ditimos afios
y destacé el rol que
ha tenido el gerente
general de [a firma,
Tiberio Dall'Olig.

El ejecutivo agreg que por ello
estdn analizando y estudiando el
futuro de esta divisign.

“Aquf las alternativas son muy
claras o nos ajustamos y somos lo
suficientemente eficientes con un
tipo de cambio bajo (...) 0 somos
eficientes en costos de produccidn

.y si no 1o somos, vamos a tener que

detener esa operaci6n un tiempo?,
sefiald Luksic y agregd que“creemos
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de todas formas, que hay buenas

‘probabilidades de que conm ajuste

podamos mantener la divisién
abierta”, expresé el presidente de
Madeco.

Mas mercados

Sin embargo, Luksic si se mostré
satisfecho con el desempefio que
ha exhibido el 4rea de envases

. Tlexibles de 1a empresa, a través de

su filial Alusa.
“El rubro de envases toma un rol

preponderante yla idea es que trate- _

mos de imitar 1a estrategia de cables.
Es decir, estar en-mds y mds pafses”,
destacd el empresario y agregd que
su intenci6n es ingresar a otros
mercados como México y Brasil con
los productos de esta firma.

“Es probable que tengamos inte-
rés en expandirnos a otros mercados
de la regién o ir un poco mdés alls.
México es un mercado interesante,
como es Brasil y dependexd de las
opciones que se presenten. Pueden
ser fusiones, adquisiciones o la
construccién de una planta”, sefialé
Luksic.

Negocio de Nexans

Respecto al negocio que cerré el
grupo con la firma francesa Nexans
-que involucrd la venta de la di-
visién de cables de la compadia
¥ la obtencién de un porcentaje
en la propiedad de esa empresa-,
Guillermo Luksic explicé que siguen
manejando el 30 de septiembre
como la fecha para que cerrar defi-
nitivamente dicha operacién.
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ECONOMIA Y NEGOCIOS

SE CONCENTRA.— I timonel de Madeco, Guillrmo Luksic (en a foto Junto
_a Tiberio Dall'Olio), adelantd que fortalecerdn el drea de envases flexibles.

Segtin su pdte. Guillermo Luksic:

Madeco potenciard el
drea envases y buscard

crecer fuera de Chile

-

~ Firma del acuerdo final con la francesa
Nexans se concretaré en septiembre.

Potenciar el sector de envases
flexibles, concretar la venta de
su unidad de cables a INexans
—que le reportard casi US$ 450
millones y el 9% dela propiedad
de la gala— y buscar nuevos

mercados son las
apuestas de Ma-
deco,. la emble-
mdtica empresa
del grupo Luk-
sic, para este afio,

Sin embargo,

la empresa no
mira con tanto

optimismo el drea de planchas y -
tubos de cobre, que han perdido
competitividad debido al alto
precio del cobre y al mayor costo
dela energia, lo que ha hecho ga-
nar espacio a sus competidores.
“Vamos a examinar y estudiar
muy bien qué hacer con eso, en
gran medida dependerd del pre-
" cio del cobre y de la eficiencia
que podamos tener nosotros”,
explicé el presidente de la em-
_presa, Guillermo Luksic.

» MADECO vendi6 su
unidad de cables a Ne-

xans. A cambio, recibira
US$ 450 millones y un
paguete accionario. -

“Es probable que dentro del
plan que tengamos para Made-
co, sin su divisién de cables
{que pasard a formar parte de
Nexans), el rubro de envases
tome un rol preponderante y

que tal vez tra-
temos de imitar

" la estrategia del

drea cables que
es estar en mds
7, " =4
pafses”, dijo el
gjecutivo.
“Todas las al-
ternativas son

posibles para crecer (...) Tene-
mos interés en ampliarnos a
otros mercados de la regién.
Mséxico es un mercado intere-
sante, tal comolo es Brasil (...}
Las formas en que lo hagamos
dependerd de las oportunida-
des que se presenten, ya sea a
través de fusiones, adquisicio-
nes o de construccién de plan-
‘tas, como lo estamos haciendo
el Colombia”, agregé el presi-
dente de la firma. -
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ras ]a junta de accio-
nistas de Madeco, Ia
compaiifa manefactu-
rera de Quifienco controlada
por el grupo Luksic- perdi6
uno de sus hombres clave en
las mesa directiva de la manu-
- facturera, Felipe Joannon,
quien fuera uno de los antifi-
ces de la alianza de.la firma
con la francesa Nexans, en el
negocio de cables. En reem-
plazo del ejecutivo entr6 apo-
yado por las AFP unt hombre
de Ia Concertaci6n como es el
ex superintendente de Isapres,
AFP, Valores y-Seguros; y ex

ministro de Economfa, Ale- ~ §

Jjandro Ferreiro.

En ese contexto, Guillermo *

Luksic, presidente de Made-

o, afirmé que “elegimos ef .

ndmero de directores que
podiamos elegir. Es una pena
que Felipe (Joannon) no esté
en el directorio, pero nos va a
acompafiar como asesor del
directorio” _
Las AFP, que tienen una
participacién de 22,22% de Ia
propiedad, hicieron uso de

sus dos votos y también esco-

gieron al especialista en
temas previsionales, de Prime
America Consultores, Angus-
. to Iglesias, mientras que
Maria Gracia Cariola -tam-
bién presentada por las AFP-
no sali elegida. A la vez,
sali6 otro representante de las
AFP, Engenio Valck. Asf, Ios
fondos de pensiones queda-
ron con dos hombres en la
nesa mientras que los Luksic
€on cinco.

Grupo Luksic Pierde Un Director
en Madeco a Manos de las AFP

s

Felipe Joannon y
Eugenio Valck salieron
de lamesa, siendo
reemplazados por
Alejandro Ferreiroy -
Augusto Iglesias.

compafifa, Guillermo Luksic,
afirmé que el negocio tradi-
cional de Madeco, el de
tubos y planchas, sers revisa-
do, pues “con el precio del
cobre alto resulta menos
competitiva para algunos
productos que son sustitutos.
Vamos a examinar qué fatu-
T0 va a tener eso”,

En tanto, el lider de Made-
CO $¢ mostré muy optimista
respecto de su negocio de
envases flexibles. “La opera-
ci6n en Arpentina estd fncio-
nando bien. Tenemos una
operacion en Perd en la coal

hemos incrementado nuestra -
' participacién al 50%, de

Sobre los planes de la

- # AL MANDO,
Enrique Sotoma-

" yor, asesor legal
de Madeco, Gui-
llermo Luksic, pre-
sidente, Tiberio
Dall’ Olio, gerente
general.

modo que es probable que
dentro del plan de Madeco
¢l rubre de envases tome un
rol preporderante y que tra-
temos de imitar la estrategia
de cables que estdn en mds
pafses™.

Tras lo anterior, Luksic, no
descartd si ingreso a otros
paises, “mis alld de la
regién”, o México o Brasil,
por ejemplo. Respecto de la
forma en que se concretaria
su expansion, el empresario
sostuve que podria. ser
mediante “fusiones, adquisi-
clones, 1a construccién de una
planta en algunos pafses
como lo estamos haciendo en
Colombia”.



